Curso Express

Tecnicas de
negociaciony
persuacion

@ Modalidad: Virtual

c Horario: Jueves de 7:00 p.m. a 10:00 p.m. ﬁ

X Duracion: 3 horas
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*El Centro de Capacitacion se reserva el derecho de modificar la fecha de inicio, de no completarse la cantidad de participantes y/o cambiar de docente por motivos de fuerza mayor
o disponibilidad, garantizando la calidad del servicio.



Aprende a manejar el
sistema de los
vehiculos hibridos
para lograr

diagnosticar, reparar
y dar mantenimiento.

Presentacion:

El presente seminario proporciona una formacién general sobre cémo manejar los
sistemas de los vehiculos hibridos. Se prepara a los participantes en la interaccion
entre componentes hibridos, sus pardametros de funcionamiento y su sistema de

control electrénico.

Objetivo:

Desarrollar las capacidades para manejar los principales fundamentes vy
componentes y lograr detectar sus necesidades, fallas, procedimientos de

seguridad.

Perfil del estudiante:

Mecanicos y profesionales técnicos que requieran ampliar sus competencias y

actualizarse en la industria automotriz, estudiantes de carreras afines.



Beneficios:

- Asesoria personalizada

- Clases 100% en vivo
- Acceso a la plataforma 24/7

Temario:

- Introduccién a la persuasién y negociacion
- Comunicacion persuasiva

- Estrategias de negociacion

- Cierre exitoso y seguimiento

- Resolucion de conflictos

- Preparacion para la negociacion

- Manejo de objecciones y resistencia

INCLUYE

Material
de trabajo

Certificado



Docente

Italo Uribe

Coach Internacional ICF. Especializado en constelaciones
familiares y en Capacitacién a través de juegos. Docente de la
Facultad de Negocios en la Universidad Peruana de Ciencias
Aplicadas y Coach personal del equipo del Modelo de las
Naciones Unidas (UPC-MUN).
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